
 

Eine Unternehmerin räumt auf 
 
 ORT: Valencina de la Concepción, Sevilla  
Dauer 1 ' 26'' 
 
ZUSAMMENFASSUNG: Cristina Muñoz gründete Orden y Espacios. Sie verlor ihre Arbeit als 

Innenausstatterin. Also überlegte sie un entschied, sich zur Ordnungsberaterin zu ernennen. Sie 

berät Familie und gibt Ideen, wie man jeden Zentimeter im Haus maximal nutzen kann, um alles 

im besten Zustand zu erhalten. Zusätzlich importierte sie das Home Staging nach Spanien. Dabei 

werden Häuser extra für ihren Verkauf besonders dekoriert. 

VTR 
 
Es ist ein altbekanntes Problem: nicht immer ist die Wohnung aufgeräumt, da die Zeit fehlt und 
oft auch der Platz. ....Nicht wahr?  Cristina, die 12 Jahre Erfahrung als Innenausstatterin aufweist, 
verlor ihren Job. Und begann, nachzudenken... 
 
 
CRISTINA MUÑOZ 
Gründerin Orden y Espacios 
 
 
Sie entschied, Familien zu beraten, damit Ordnung in ihrem Zuhause einkehren würde. 
 
CRISTINA MUÑOZ 
Gründerin Orden y Espacios 
 
 
Es handelt sich um einen Trend in den USA, den Marie Kondo zum weltweiten Internetphänomen 
machte. Diesen will Cristina Muñoz nach Spanien holen. Sie gibt Ratschläge wie diese:  
 

 MUÑOZ 
Gründerin Orden y Espacios 
 

Wird die Kleidung so aufgehangen, gibt es mehr Platz für alles. Sie bereitet auch Häuser für den 

Verkauf vor. 

 

 MUÑOZ 
Gründerin Orden y Espacios 
 
 
Das Haus soll so den möglichen Kunden überzeugen. Bestimmte Farbtöne im Wohnzimmer, ein 

eleganter Tisch und auch die richtige Beleuchtung, ideale Farben... 

CRISTINA MUÑOZ 
Gründerin Orden y Espacios 
 

Dies ist die Geschichte von einer Dekorateurin, die sich neu erfand. 

„Und man fragt sich: was kommt jetzt?" 

Für weitere Infos oder Anregungen sind wir telefonisch unter 647 310 157 oder über E-Mail unter 

info@historiasdeluz.es zu erreichen. 

 

 

 

„Och zeige ihnen, die Räume effizienter zu organisieren. Dabei nutzt 

man den Platz, den man hat.“ 

 

„Dass in den Fächern alles sichtbar wird, denn das, was ich sehe 

nutze ich auch. Was ich nicht sehe, verwende ich nicht." 

„Wenn Sie Ihr Haus verkaufen, wird es Teil eines Produktes, es 

wird zum Marketing-Produkt." 

 

„Wenn Sie diese Verbesserungen nicht gemacht haben, kann 

der Kunde Ihnen sagen, dass er einen Rabatt will." 

 


